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Le mot  
des directeurs de la formation 
Depuis près de 6 ans, JurisCampus accompagne le développement des nouvelles 
pratiques pédagogiques. 

Aujourdõhui des domaines tels que le Droit, la gestion de patrimoine, la fiscalit® 
ou lõimmobilier sont des secteurs dõactivit®s en pleine expansion, marqu®s par de 
fortes demandes de formation. 

Ces demandes sõarticulent g®n®ralement autour de deux préoccupations 
principales:  

1. comprendre les attentes de son client  

2. et lui apporter un conseil éclairé au regard des mécanismes juridiques et 
fiscaux correspondants. 

Fruit de collaborations étroites entre les professionnels de la formation, les 
universitaires et les spécialistes du droit et de la gestion du patrimoine, nous 
proposons des formations à distance reconnues par lõEtat et inscrites au Répertoire 
National de la Certification Professionnelle, utilisant le meilleur de la technologie 
sur Internet, pour apporter une réponse vivante et adaptée aux besoins des métiers 
de ces secteurs dõactivit®s. 

Les avantages de la formation à distance par Internet (absence totale de frais liés 
aux d®placements, ad®quation aux contraintes horaires de lõactivit®é) combin®s 
à la qualité de nos intervenants et de nos méthodes pédagogiques concourent à la 
réussite de nos stagiaires qui peuvent se former et acquérir de nouvelles compétences 
tout en continuant à exercer leurs activités professionnelles dans des conditions 
optimales. 

Alexandre Lesault et Nicolas Esplan 
Directeurs JurisCampus 
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Les parties à l'opération d'assurance -vie  

 
 

Référence catalogue : 
AV001 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable :  
 

¶ De présenter à vos clients les différentes règles relatives au 
souscripteur et à l'assuré  

¶ D'apporter un conseil éclairé à toute personne susceptible d'en 
faire la demande  

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance juridique en matière d'incapacité des 
personnes  

 

Programme  
 

Le souscripteur 
 

¶ Connaître les mécanismes de souscription en cas d'incapacité  
 
L'assuré 
 

¶ Connaître l'intérêt de la distinction entre le souscripteur et l'assuré 

¶ Connaître les mécanismes en cas de désignation d'un assuré 
incapable  
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La désignation du b énéficiaire d'un contrat d'Assurance -vie  

 
 

Référence catalogue : 
AV002 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable :  
 

¶ De savoir présenter les différentes règles au bénéficiaire d'une 
assurance-vie  

¶ Dôapporter un conseil ®clair® ¨ votre client 
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance des mécanismes de la stipulation pour 
autrui  

 

Programme  
 

Les éléments constitutifs de la clause bénéficiaire 
 

¶ Connaître les règles attachées à la personne du bénéficiaire 

¶ Connaître les modalités de désignation ou de révocation du 
bénéficiaire 

 
Les formalités de la clause bénéficiaire 
 

¶ Connaître les modalités de mise en place de l'acte : publication ou 
information 

 
Les conditions d'efficacité de la clause bénéficiaire 
 

¶ Connaître les possibilités de caducité de la clause 

¶ Connaître les exigences de la clause : l'existence du bénéficiaire  
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La pratique de la clause b énéficiaire  

 
 

Référence catalogue : 
AV003 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De négocier la mise en place d'une clause bénéficiaire 

¶ De savoir rédiger ou modifier certaines modalités contenues dans 
la clause bénéficiaire 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance des actes juridiques et du démembrement 
de propriété 

¶ Avoir suivi la formation liée au démembrement de propriété 
 

Programme  
 

La rédaction de la clause type  
 

¶ Connaître les modalités de désignation de la clause type  

¶ Savoir éviter les limitations dues à une mauvaise rédaction 
 
Les autres clauses  
 

¶ Connaître la clause bénéficiaire avec charges ou conditions 

¶ Connaître les mécanismes du démembrement de propriété 
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Les diff érentes formes de contrats d'assura nce -vie  

 
 

Référence catalogue : 
AV004 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De connaître les différentes formes d'assurance-vie 

¶ De savoir distinguer selon les garanties et les modes de 
placement 

¶ De modifier la gestion du patrimoine de votre client par des 
techniques sociétaires 

¶ De conseiller sur la transmission des éléments sociétaires  
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance des mécanismes de l'assurance 
 

¶ Savoir distinguer les contrats en euros et les contrats en unité de 
compte 

 

Programme  
 

¶ Classification selon les garanties 
 

¶ Connaître les contrats de base (formules simples)  
 

¶ Connaître les contrats d'assurance combinés (vie et décès) 
 

¶ Classification selon les placements 

 
¶ Connaître les mécanismes de placement des contrats en euros et 

en unité de compte 
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Les droits du b énéficiaire  dôun contrat dôassurance-vie  

 
 

Référence catalogue : 
AV005 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De connaître les droits du bénéficiaire en application du contrat  

¶ De distinguer les effets entre la transmission et la renonciation  

¶ De conseiller votre client sur les modalités d'acception en tant que 
bénéficiaire  

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance des mécanismes de l'assurance vie 
 

¶ Avoir une connaissance des mécanismes de la stipulation pour 
autrui 

 

Programme  
 

Acceptation de la clause bénéficiaire  
 

¶ Connaître les modalités de l'acceptation par le bénéficiaire  
 

¶ Connaître les effets de l'acceptation par le bénéficiaire  
 
Droit de céder le bénéfice 
 

¶ Connaître les mécanismes de cession de ses droits par le 
bénéficiaire 

 
Droit de renoncer au bénéfice  
 

¶ Connaître les possibilités et les mécanismes de la renonciation  
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Assurance vie et r égimes matrimoniaux  

 
 

Référence catalogue : 
AV006 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De concilier les exigences relatives aux régimes matrimoniaux 
dans le cadre d'une assurance-vie 

¶ De connaître les principes de gouvernance liant l'assurance-vie et 
les régimes matrimoniaux 

¶ Dôapporter ¨ votre client des solutions ¨ long terme  
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront :  
 

¶ Avoir une connaissance générale des régimes matrimoniaux 

¶ Avoir une connaissance des pouvoirs de gestion des époux dans 
le cadre d'un régime matrimonial 

¶ Maîtriser les rêgles du régime primaire 
 

Programme  
 

Principe de la gestion exclusive de lô®poux souscripteur 
 

¶ Principes 

¶ Tempéraments 
 
Pouvoir du conjoint sur la désignation bénéficiaire 
 

¶ La désignation bénéficiaire 

¶ La révocation du bénéfice 
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Les march és financiers  

 
 

Référence catalogue : 
GF001 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ Dôexposer de mani¯re concise les principaux secteurs financiers  
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance générale des dispositions de la loi sur la 
sécurité financière 

¶ Avoir une connaissance générale des principes relatifs au droit 
patrimonial de la famille 

 

Programme  
 

La notion de marché 
 

¶ Identifier l'activité d'un marché 
 
Les différents marchés 
 

¶ Savoir distinguer la notion de marché des activités boursières 

¶ Connaître les principaux marchés (Places boursières, Euronext, 
...) 

¶ Savoir distinguer les marchés primaires et secondaires 

¶ Savoir distinguer les marchés de titres et d'obligations 
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Les classes d'actifs  
 
 

Référence catalogue : 
GF002 

 

Durée :  
4 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
299,00  ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous pourrez : 
 

¶ Connaître les grandes classes dôactifs ç  classiques » 

¶ Démystifier la finance de marché. 

¶ Dô°tre conscient du potentiel de performance dôune allocation 
spécifique  mais surtout de ce que cela implique en termes de 
risque  

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir un minimum de connaissances en mathématiques 
financières (calcul dôintérêts) 

 

Programme  
 

 

Le marché monétaire 

 
Les obligations 
 
Les actions 
 
Les obligations convertibles 
 
Le private Equity 
 

Les matières premières 

 

Les marchés émergents 

 

L immobilier 
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Contr ôles et optimisation des risques  

 
 

Référence catalogue : 
GF003 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
255,00  ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous pourrez : 
 

¶ Avoir une méthode pratique de contrôle des risques 

¶ Se préparer à lôimprobable 

¶ Faire preuve dôhumilité face au risque de marché 

¶ Que vous nôinvestissiez jamais un produit ou un OPCVM sur ses 
seules performances passées !!! 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Savoir construire une allocation dôactifs 

¶ Connaître les mesures du risque 
 

Programme  
 

 
Quels risques ? 
 
Penser l'impensable 
 
La pratique  
 
La diversification  
 
Le money management 
 
Les couvertures 
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Construire une allocation d actifs  

 
 

Référence catalogue : 
GF004 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
255,00  ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous pourrez : 
 

¶ Avoir un aperçu de la théorie de gestion de portefeuille 

¶ Avoir un regard critique sur la théorie 

¶ Savoir construire un portefeuille à partir de votre diagnostic des 
marchés financiers et de la lecture de la macro économie 

¶ Avoir une méthode pragmatique et facilement reproductible de 
construction de portefeuille.  

¶ Donner une réponse précise à un client en termes dôallocation 
dôactifs 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Connaitre les différentes classes dôactifs 

¶ Savoir faire un diagnostic même sommaire des marchés financiers  

 

Programme  
 

La théorie (Markowitz) 

La pratique 

Allocation stratégique 

Définition d un scenario macro économique 

Choix des classes d actifs 

 

¶ Allocation tactique 

¶ Analyse quantitative 

¶ Analyse qualitative 
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Mesures de risques et de pe rformance  
 
 

Référence catalogue : 
GF005 

 

Durée :  
2 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
149,00  ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous pourrez : 
 

¶ Comprendre les mesures de performance et de risque 

¶ Savoir «  décoder » le langage dôun banquier ou dôun gérant 

¶ Savoir être critique face à ces indicateurs 
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Un minimum de connaissance en mathématiques financières.  

 

Programme  
 

Les mesures de premier degré 

 

Les mesures de second degré 

 
Les nouveaux ratios issus de la gestion alternative 
 

La performance passée et phénomènes anormaux.  
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Les styles de gestion actions  
 
 

Référence catalogue : 
GF006 

 

Durée :  
2 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
149,00  ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 

A lôissue de cette formation, vous pourrez : 
 

¶ Savoir faire la différence entre les différents styles de gestion 

¶ Savoir faire la différence entre le «  marketing » et la réalité 

¶ Savoir dans quel contexte utiliser tel ou tel style de gestion 
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Un minimum de connaissance en mathématiques financières.  

 

Programme  
 

 
Gestion active vs Gestion passive 
 
Bottom up vs Top Down 
 
Growth vs Value 
 
Large vs Small 
 
Gestion rendement 
 
Gestion contrariante 
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Le monde des OPCVM  
 
 

Référence catalogue : 
GF007 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
255,00  ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous pourrez : 
 

¶ Connaitre la règlementation OPCVM 

¶ Savoir lire un reporting 

¶ Savoir lire un prospectus AMF 

¶ Connaitre les catégories AMF 

¶ Savoir étudier un OPCVM 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Connaitre les différentes classes dôactifs 

¶ Avoir des notions de calcul de performance et de risque 

¶ Avoir des notions de gestion de portefeuille 
 

Programme  
 

 

Cadre règlementaire 

 
Les intervenants 
 

Selection d OPCVM 
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La réception d'appel  

 
 

Référence catalogue : 
CC001 

 

Durée :  
14 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
1100,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ Etablir une relation de qualité au téléphone 

¶ Optimiser la transmission de son message en maîtrisant les 

techniques de communication 

¶ Identifier les différentes étapes de lôentretien et gagner en 

directivité 

¶ Adopter un comportement adapté dans les situations difficiles 

Prérequis   
 

Cette formation concerne :  
 

¶ Toute personne en charge de la réception d appels dans son 

activité (hôtesse standardiste, secrétaire, chargé de clientèle, 

téléacteurs etc...) 

Programme  
 

La qualité de la relation client 
 

¶ La notion dôaccueil et de service client 

¶ Les enjeux de la relation client 

¶ Comprendre son interlocuteur 

¶ Les attentes et motivations client 
 
La communication 
 

¶ Les principes de la communication et les facteurs la favorisant 

¶ Les spécificités de la communication téléphonique 

¶ Comment optimiser la communication client 
 
La structure dôun entretien en r®ception dôappels 
 

¶ Pourquoi sôappuyer sur une structure dôentretien ? 

¶ Les diff®rentes ®tapes de lôentretien : structure ADPC 

¶ Les sp®cificit®s de lôaccueil t®l®phonique : gestion du transfert dôappels, de la mise 
en attente, de la prise de messages 

¶ Constitution dôun guide argumentaire 
 
La mise en valeur de la relation client 
 

¶ Les attitudes de service 

¶ Les composantes de la voix 

¶ Le discours positif 
 
Les objections et la gestion de situations conflictuelles 
 

¶ Quôest-ce quôune objection? 

¶ Principes de traitement des objections 

¶ Définition des situations de conflit 

¶ Comment y faire face ? 

¶ Mieux se connaître pour gérer son stress 
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L'émission d'appel vente  

 
 

Référence catalogue : 
CC002 

 

Durée :  
14 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
1100,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ D'optimiser la transmission de son message en maîtrisant les 
techniques de communication 

¶ D'identifier les différentes®tapes de lôentretien et gagner en 

directivité 

¶ De comprendre le client par une écoute centrée client 

¶ De mieux vendre en traitant efficacement les objections 

Prérequis   
 

Cette formation concerne :  
 

¶ Toute personne en charge de lô®mission dôappels, dans le but de 
prospecter, vendre un produit, un service, prendre des rendez-

vous. (commerciaux, assistantes commerciales ) 

Programme  
 

La qualité de la relation commerciale 

¶ Quel est mon client ? 

¶ Quelles sont ses attentes ? Quels enjeux dans la relation commerciale ? 

¶ La détection des motivations SONCAS et la préparation de l argumentation 

 
La communication 

¶ Les principes de la communication et les facteurs la favorisant 

¶ Les spécificités de la communication téléphonique 

¶ Comment optimiser la communication client 
 

Préparer son émission d appels 

¶ Les outils indispensables au traitement des appels : le fichier, lôargumentaire de 
vente, les fiches techniques, les objectifs, organisation de son poste de travail.. 

¶ La structure dun entretien en ®mission dôappels 

 
Pourquoi sôappuyer sur une structure dôentretien ? 

¶ Les différentes étapes de la vente : AIDA 

¶ La d®couverte des besoins : diff®rents types dô®coute, de reformulation, de 
questionnement 

¶ Valorisation du produit ou du service rendu : caractéristiques, avantages, bénéfices  

¶ Constitution dôun guide argumentair 
 
La mise en valeur de la relation commerciale 
 

¶ Les positions de vie : adopter un comportement +/+ 

¶ Les attitudes de service 

¶ Les composantes de la voix 

¶ Le discours positif 
 
Les objections et la gestion de situations conflictuelles 

¶ Quôest-ce quôune objection ? 

¶ Principes de traitement des objections 

¶ Comment y faire face ? 

¶ Mieux se connaître pour gérer son stress 
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La location meubl ée 

 
 

Référence catalogue : 
DE001 

 

Durée :  
8 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
600,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable :  
 

¶ De connaître les principes de la location meublée 

¶ De connaître les règles applicables à ce régime  

¶ Dôexercer une activit® de location meubl®e (professionnelle et non 
professionnelle)  

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance des règles fiscales générales, 
nécessaires pour appréhender les règles spécifiques applicables à 
la location meublée 

 

Programme  
 

Définition juridique de la location meublée 
 

¶ Connaître la définition légale de la location meublée 

¶ Connaître les mécanismes juridiques applicables à la location 
meublée 

¶ Connaître les spécificités liées aux résidences de tourisme 
 
 
Aspect fiscaux de la location meublée 
 

¶ Connaître la fiscalité de la location meublée professionnelle  

¶ Connaître la fiscalité de la location meublée non professionnelle 
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Les monuments anciens  
 
 

Référence catalogue : 
DE002 

 

Durée :  
2 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
149,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ Dôexposer des lois utilisant des incitations fiscales en vue de la 
conservation du patrimoine national 

¶ De conseiller votre client dans ce cadre spécifique 
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ N'avoir aucune connaissance particulière 
 

Progra mme  
 

La loi Malraux 
 

¶ Connaître les origines de la loi 

¶ Connaître les incidences fiscales (avantages et inconvénients) 

¶ Connaître les contraintes de la loi 
 
Les monuments historiques et assimilés 
 

¶ Connaître les origines de la loi 

¶ Connaître les incidences fiscales (avantages et inconvénients) 

¶ Connaître les contraintes de la loi 
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Les résidences de services  

 
 

Référence catalogue : 
DE003 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De distinguer les régimes fiscaux du LMNP et LMP 

¶ De conseiller votre client faisant de l'hébergement sur les 
avantages de la ZRR 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ N'avoir aucune connaissance particulière 
 

Programme  
 

Les Zones de Revitalisation Rurales (ZRR) 
 

¶ Connaître les origines du dispositif 

¶ Connaître les incidences fiscales (avantages et inconvénients) 

¶ Connaître les contraintes du dispositif 
 
La location meublée professionnelle 
 

¶ Connaître les conditions du régime 

¶ Connaître les avantages et contraintes du régime 
 
La location meublée non professionnelle 
 

¶ Connaître les conditions du régime 

¶ Connaître les avantages et contraintes du régime 
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L'investissement dans les DOM -TOM 
 
 

Référence catalogue : 
DE004 

 

Durée :  
2 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
149,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De conseiller votre client dans le but d'un investissement outre mer 

¶ Dôexposer ¨ vos collaborateurs les r¯gles sp®cifiques des 
investissements outre-mer 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ N'avoir aucune connaissance particulière 
 

Programme  
 

La loi Pons 
 

¶ Connaître les origines de la loi 

¶ Connaitre les incidences fiscales (avantages et inconvénients) 

¶ Connaître les contraintes de la loi 
 
 
La loi Girardin 
 

¶ Connaître les origines de la lo 

¶ Connaître les incidences fiscales (avantages et inconvénients) 

¶ Connaître les contraintes de la loi 
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La vente en état futur d'ach èvement  

 
 

Référence catalogue : 
DE005 

 

Durée :  
2 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
149,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ Dôexposer ¨ vos collaborateurs le cadre juridique de la VEFA 

¶ De conseiller vos clients sur ce type d'investissement 

¶ De gérer des VEFA en veillant aux respects des règles juridiques 
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Connaitre les principes généraux applicables au contrat 
 

Programme  
 

Le contrat préliminaire 
 

¶ Connaître les mentions obligatoires du contrat 

¶ Connaitre les modalités relatives au dépôt de garantie 

¶ Savoir expliquer les spécificités du droit de rétractation 
 
 
La procuration 
 

¶ Connaître les mécanismes et enjeux de la procuration 

¶ Connaître les limités de ce mécanisme 
 
 
Le contrat définitif 
 

¶ Connaître les mentions obligatoires 

¶ Savoir déterminer le moment du paiement du prix 

¶ Connaître les obligations du vendeur 
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La loi Malraux  
 
 

Référence catalogue : 
DE006 

 

Durée :  
1 heure 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
75,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De connaître les dispositions de la loi Malraux  

¶ De comprendre les conséquences en matière de défiscalisation  

¶ De conseiller votre client sur cette loi 
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront :  
 

¶ Ma´triser certaines r¯gles ¨ lôimp¹t sur le revenu et plus 
précisemment la catégorie des revenus fonciers.  

¶ Avoir une bonne connaissance du vocabulaire juridique 
 

Programme  
 

Connaître le régime de défiscalisation 
 
Conna´tre lôimpact de cette loi sur le patrimoine du client 
 
Comprendre et ma´triser lôapplication de ce r®gime 
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Règles g énérales et dispositifs de revenus fonciers jusqu'en 

2009 (Borloo et De Robien)  
 
 

Référence catalogue : 
DE007 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De comprendre les règles gouvernant les régimes actuels de 
défiscalisation 

¶ Dôassister votre client dans le choix de lôun de ces r®gimes 

¶ Dôassurer l'investissement à long terme de votre client 
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront :  
 

¶ Avoir une connaissance générale du système fiscal français  

¶ Avoir une bonne connaissance du vocabulaire juridique 
 

Programme  
 

La déclaration des revenus fonciers 
 

¶ Comprendre les règles générales  

¶ Conna´tre lôimpact de ces revenus fonciers sur lôimp¹t sur le 
revenu  

 
La réduction de la base imposable (Borloo et De Robien recentré)  
 

¶ Connaître les régimes actuels 

¶ Connaître les conséquences fiscales et patrimoniales de ces 
régimes  
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Revenus fonciers : Les r égimes de d éfiscalisation ant érieurs 

(Périssol et Besson)  

 
 

Référence catalogue : 
DE008 

 

Durée :  
1 heure 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
75,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De comprendre les règles gouvernant ces régimes de 
défiscalisation antérieurs mais parfois toujours en application  

¶ Dôassister votre client dans le suivi de ces revenus fonciers 
antérieurs  

¶ De conseiller votre client quant ¨ lôoptimisation de ces revenus 
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront :  
 

¶ Avoir une connaissance générale du système fiscal français  

¶ Avoir une bonne connaissance du vocabulaire juridique 
 

Programme  
 
Comprendre la mise en place des régimes  
 
Comprendre les règles fiscales associées à leur application dans le temps  
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Les régimes de r éduction d'imp ôts (Girardin et Demessine)  

 
 

Référence catalogue : 
DE009 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De comprendre les différents mécanismes de réduction d'impôts 
suivant les régimes particuliers  

¶ Dôassister votre client dans les d®marches administratives et 
juridiques nécessitées par ce type d'investissement 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront :  
 

¶ Avoir une connaissance générale du système fiscal français  

¶ Avoir une bonne connaissance du vocabulaire juridique 
 

Programme  
 

 
Comprendre les m®canismes de chacune de ces lois dôinvestissement  
 
Connaître les dispositions spécifiques à chacun des régimes  
 
Comprendre lôint®r°t et les crit¯res de choix de lôun ou l'autre de ces 
mécanismes de défiscalisation  
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Le dispositif Scellier  
 
 

Référence catalogue : 
DE010 

 

Durée :  
1 heure 30 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
149,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ D expliquer le dispositif Scellier-Carrez 

¶ De comprendre les mécanismes de réduction d impôt applicable 

¶ D exposer toutes les conditions de ressources et de loyers à des 

acquéreurs potentiels 

¶ De comparer à d autres produits de défiscalisation 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ N'avoir aucune connaissance particulière 
 

Programme  
 

Le champ d'application des dispositifs 
 

¶ Conditions tenant à l'investissement 

¶ Conditions tenant à l'investisseur 

¶ Conditions tenant à la location 
 
Les avantages fiscaux 
 
La remise en cause de l'avantage fiscal 
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Les plus -values des particuliers  
 
 

Référence catalogue : 
FI001 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De distinguer les deux régimes de plus values (immobilières et 
mobilières) 

¶ De conseiller votre client quand aux enjeux de l'application de ces 
règles 

¶ De gérer à long terme ces règles d'imposition 
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance minimale du régime fiscal français 
 

Programm e 
 

Les plus values immobilières 
 

¶ Connaître le champ d'application de cette forme de plus-value 

¶ Connaître les possibilités d'exonération 

¶ Savoir calculer le montant de la plus-value 
 
 
Les plus values mobilières 
 

¶ Connaître le champ d'application de cette forme de plus-value 

¶ Connaître les possibilités d'exonération 

¶ Savoir calculer le montant de la plus-value 
 
 
Les plus values professionnelles 
 

¶ Savoir qualifier la plus value 

¶ Déterminer le sort de la plus value (en cas de LMNP / LMP) 
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Le financement immobilier  
 
 

Référence catalogue : 
FI002 

 

Durée :  
2 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
149,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ Dôexposer ¨ vos collaborateurs les interactions entre le montage 
financier et l'investissement 

¶ De conseiller votre client sur les montages financiers possibles 
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ N'avoir aucune connaissance particulière  
 

Programme  
 

Le taux 
 

¶ Savoir différencier les multiples formes de taux (fixes, variables...) 

¶ Connaître la modulabilité des prêts 
 
Les modes de remboursement et les types de crédits 
 

¶ Connaître les différents modes de remboursement d'un crédit 

¶ Connaître les principes généraux du crédit in fine 

¶ Connaître les principes généraux du crédit amortissable 

¶ Connaître les intérêts intercalaires 
 
Les différentes formules de prêt 
 

¶ Connaître les possibilités d'emprunt liées à la forme de l'épargne 

¶ Connaître les prêts immobiliers classiques 
 
Les garanties 
 

¶ Connaître les mécanismes du nantissement 

¶ Connaître les mécanismes de l'hypothèque 

¶ Connaître les mécanismes de cautionnement 

¶ Savoir comment protéger l'emprunteur 
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Approche g énérale des droits de mutations  

 
 

Référence catalogue : 
FI003 

 

Durée :  
2 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
149,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 
 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ Dôexposer les principales r¯gles des droits de mutation  

¶ D'expliquer les différences entre les apports à titre gratuit et à titre 
onéreux 

¶ De donner un conseil éclairé à votre client sur les droits de 
mutation  

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Connaître les principales règles successorales  

¶ Connaître les principes généraux de la fiscalité française 
 

Programme  
 

 
Savoir établir les liens entre les parties sur les biens concernés 
 
Connaître les droits de mutation attachés aux dons et successions (ATG) 
 
Connaître les droits de mutation attachés aux ventes et à l'immobilier 
(ATO) 
 
Savoir distinguer les droits de mutations ATO et ATG 
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Les opérations comptables  

 
 

Référence catalogue : 
FI004 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De classer les charges et les produits 

¶ De conna´tre leurs proc®dures dôenregistrement 

¶ De faire la différence entre une charge et un investissement. 

¶ De constater un amortissement, des stocks, des provisions 

¶ De rattacher les charges et produits ¨ lôexercice 
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ N'avoir aucune connaissance juridique particulière 
 

Programme  
 

Les opérations courantes 
 

¶ Connaître les principaux éléments de charges, investissements, 
produits... 

¶ Savoir appliquer les règles pour des opérations soumises à TVA 
 
Les actions de préférence 
 

¶ Connaître les principes généraux des amortissements et des 
provisions  

¶ Savoir rattacher les charges et les produits à l'exercice 
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Le tableau de financement comptable  
 
 

Référence catalogue : 
FI005 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De mieux comprendre la comptabilité par une approche différente 

¶ Dôaborder la logique de la gestion financi¯re  

¶ De vous aider dans la présentation économique des 
investissements immobiliers préconisés 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ N'avoir aucune connaissance juridique particulière 
 

Programme  
 

 
Savoir déterminer la capacité d'autofinancement 
 
Connaître la variation des ressources stables 
 
Connaître la variation des emplois fixes 
 
Connaître la variation du fond de roulement  
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La compt abilit é d'une entreprise individuelle, SARL  

 
 

Référence catalogue : 
FI006 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ Dôidentifier les mouvements des postes du bilan  

¶ De comprendre les mouvements des postes du bilan comptable  
 

Prérequi s  
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ N'avoir aucune connaissance juridique particulière 
 

Programme  
 

Entreprise individuelle 
 

¶ Connaître la composition du patrimoine 

¶ Savoir affecter les biens au bilan 
 
La SARL 
 

¶ Connaître les règles comptables et juridiques de la forme 
sociétaire 

¶ Savoir appliquer les règles fiscales depuis les règles comptables  
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La transmission comptable de l'entreprise  
 
 

Référence catalogue : 
FI007 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ Dôidentifier les implications comptables à la transmission 
sociétaires  

¶ Dôaider ou alerter votre client sur ces implications  
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ N'avoir aucune connaissance juridique particulière 
 

Programme  
 

 
Connaître la procédure préalable : audit, diagnostic, évaluation 
 
Connaître les méthodes comptables pour la transmission 
 
Connaître les abattements susceptibles d'application 
 
Connaître les avantages et les inconvénients de l'acquisition des titres ou 
des fonds 
 
Savoir appliquer l'ensemble des règles exposées dans un cas concret 
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Les int érêts simples  

 
 

Référence catalogue : 
FI009 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De manipuler et de calculer un intérêt simple 
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront :  
 

¶ Avoir une connaissance minimale des mathématiques générales 
 

Programme  
 

 
Connaître la définition des intérêts simples 
 
Connaître les méthodes de calculs utilisées pour les intérêts simples 
 
Savoir différencier les conventions en mois et les conventions en jours 
 
Appréhender la notion de valeur acquise 
 
Savoir calculer le taux moyen de placements simultanés  
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Les int érêts compos és 

 
 

Référence catalogue : 
FI010 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable de : 
 

¶ Savoir calculer et manipuler les intérêts composés 

¶ Comprendre et utiliser la notion de capitalisation 
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance minimale des mathématiques générales 

Programme  
 

 
Savoir définir les intérêts composés 
 
Savoir appliquer les méthodes de calculs des intérêts composés 
 
Savoir définir et distinguer capitalisation et capitalisation continue  
 
Connaître et appliquer les différents types de taux (taux proportionnel, taux 
effectif, TEG, ...) 
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L'act ualisation  
 
 

Référence catalogue : 
FI011 

 

Durée :  
2 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
149,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De comparer les placements de capitaux 
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance minimale des mathématiques générales 
 

Programme  
 

 
Savoir appliquer la notion de calcul actuariel 
 
Savoir analyser la valeur des capitaux dans le temps 
 
Savoir déterminer les effets du calcul actuariel selon la nature de l'intérêt 
appliqué 
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Les annuit és et rentes  

 
 

Référence catalogue : 
FI012 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De calculer le montant nominal d'un emprunt associé à un taux 
d'intérêt 

¶ De conseiller vos clients sur la base de plusieurs financements 
bancaires  

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance minimale des mathématiques générales 
 

Programme  
 

 
Savoir déterminer les intérêts acquis en fonction du type d'annuités 
(constantes, à échéances moyennes) 
 
Savoir réaliser des suites d'annuités en progression géométrique et 
arithmétique 
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Les emprunts indivis et amortissements  
 
 

Référence catalogue : 
FI013 

 

Durée :  
2 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
149,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De d®finir la notion dôemprunt et les diff®rentes mani¯res de les 
rembourser 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance minimale des mathématiques générales 
 

Programme  
 

 
Etre capable de lire un tableau d'amortissement  
 
Identifier les différents acteurs de l'opération 
 
Savoir différencier les différents types d'amortissements 
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Fiscalit é des revenus  

 
 

Référence catalogue : 
FF001 

 

Durée :  
10 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
745,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable :  
 

¶ De présenter aux non fiscalistes le domaine et les règles des 
différents impôts en France 

¶ De replacer des notions juridiques dans un cadre plus général  
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance minimale de la fiscalité française et de ses 
grands principes  

 

Program me  
 

 
Connaître les mécanismes de détermination de l'impôt sur le revenu 
 
Savoir mettre en oeuvre la spécificité de l'impôt de solidarité sur la fortune 
 
Connaître les mécanismes des droits d'enregistrement 
 
Savoir mettre en oeuvre et appliquer l'impôt sur les sociétés 
 
Connaître les différents types d'impôts locaux 
 
Connaître les mécanismes de calcul de la TVA 
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Les revenus de capitaux mobiliers  
 
 

Référence catalogue : 
FF002 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De déterminer les revenus relevant des revenus de capitaux 
mobiliers  

¶ De conseiller votre client pour un placement 
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance minimale du régime fiscal français 

¶ Maîtriser les règles relatives à l'impôt sur le revenu  
 

Programme  
 

Les règles générales d'imposition 
 

¶ Savoir déterminer les revenus de capitaux mobiliers 

¶ Connaître les modalités juridiques et fiscales d'imposition 
 
Les dividendes et autres distributions 
 

¶ Déterminer les distributions régulières et celles considérées par la 
loi comme distribution imposable 

¶ Connaître les modalités juridiques et fiscales de ces distributions  
 
Les produits de placement à revenu fixe 
 

¶ Connaître les mécanismes fiscaux du prélèvement forfaitaire 
libératoire de l'impôt sur le revenu  

¶ Connaître les modalités de recouvrement de cet impôt 
 
Les régimes spéciaux 
 

¶ Savoir distinguer les différents régimes spéciaux existant avec 
leurs avantages et inconvénients 
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Les revenus fonciers  
 
 

Référence catalogue : 
FF003 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De connaître les différentes possibilités fiscales 

¶ De conseiller votre client pour un choix optimal 

¶ De gérer des régimes fiscaux particuliers entrainant des 
modifications fiscales 

 

Prérequi s  
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance minimale du régime fiscal français 
 

Programme  
 

Le régime de droit commun 
 

¶ Savoir déterminer le résultat imposable (recette, frais réels) 

¶ Connaître les modalités d'imposition des revenus 

¶ Savoir appliquer le régime du micro-foncier 
 
Les régimes spéciaux et cas particuliers 
 

¶ Connaître les principaux régimes fiscaux applicables 

¶ Déterminer leur particularité et leurs modalités d'imposition 
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Les bénéfices industriels et co mmerciaux  

 
 

Référence catalogue : 
FF004 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ Dôexpliquer ¨ votre client les subtilités de la notion 

¶ De déterminer la nature des BIC (professionnels ou non) 

¶ De mettre en oeuvre les principes juridiques découlant du régime 
applicable 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance minimale du régime fiscal français 

¶ Avoir des notions de comptabilité  
 

Programme  
 

Définition 
 

¶ Savoir déterminer si l'activité est commerciale par nature ou 
réputée commerciale 

¶ Déterminer les structures pouvant permettre cette forme 
d'exploitation 

¶ Dégager les principes juridiques de territorialité des règles 
 
La détermination du bénéfice imposable 
 

¶ Connaître les principes de détermination du résultat final 

¶ Savoir appliquer au résultat les règles comptables 
 
Les BIC professionnels et non professionnels 
 

¶ Savoir distinguer les deux corps de règles 

¶ Connaître les particularités de chaque régime 
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L'imp ôt de solidarit é sur la fortune  

 
 

Référence catalogue : 
FF005 

 

Durée :  
2 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
149,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De savoir évaluer les biens composant un patrimoine soumis à 
l'ISF  

¶ De conseiller votre client en vue de réductions fiscales 

¶ De gérer des fortunes et des biens pouvant être transmis 
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance minimale du régime fiscal français 

¶ Maîtriser les autres règles d'imposition (impôt sur le revenu, ...) 
 

Programme  
 

Le champ d'application 
 

¶ Savoir déterminer les personnes soumises à cet impôt 

¶ Savoir déterminer les biens relevant ou non de cet impôt 
 
L'évaluation des biens imposables 
 

¶ Savoir évaluer l'ensemble des biens composant le patrimoine 
soumis à l'impôt 

¶ Connaître les modalités des dettes déductibles de l'impôt 

¶ Connaître les mécanismes de calcul de l'impôt 
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Déductions major ées et abattements forfa itaires  

 
 

Référence catalogue : 
FF006 

 

Durée :  
2 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
149,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De conseiller votre client sur ces différents dispositifs 
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ N'avoir aucune connaissance particulière 
 

Programme  
 

Le dispositif Lieneman 
 

¶ Connaître les origines de la loi 

¶ Connaître les incidences fiscales (avantages et inconvénients) 

¶ Connaître les contraintes de la loi 
 
Le micro Foncier 
 

¶ Connaître les origines de la loi 

¶ Connaître les incidences fiscales (avantages et inconvénients) 

¶ Connaître les contraintes de la loi 
 
Le régime du micro BIC 
 

¶ Connaître les origines de la loi 

¶ Connaître les incidences fiscales (avantages et inconvénients) 

¶ Connaître les contraintes de la loi 
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L'imposition sur le revenu  
 
 

Référence catalogue : 
FF007 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ Dôidentifier les principales notions de la fiscalité française 
(particuliers, entreprises) 

¶ De comprendre lôarticulation des diff®rentes r¯gles et dôen dresser 
un panorama 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ N'avoir aucune connaissance juridique particulière 
 

Programme  
 

Le champ d'application 
 

¶ Connaître les personnes physiques ou morales redevables de l'IR  

¶ Savoir déterminer les éléments du revenu soumis à l'IR 
 
Le calcul de l'impôt 
 

¶ Savoir déterminer les éléments entrant dans la base imposable 

¶ Savoir déterminer les éléments bénéficiant d'exonérations fiscales 

¶ Calculer le montant de l'impôt  
 
La déclaration et le paiement 
 

¶ Connaître les spécificités de la déclaration des revenus 

¶ Utiliser les modalités de paiement de l'administration fiscale 
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L'imposition des soci étés 

 
 

Référence catalogue : 
FF008 

 

Durée :  
2 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
149,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ Dôidentifier les sp®cificités fiscales relatives aux sociétés 

¶ Connaître les particularités d'imposition  
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance des règles générales de la fiscalité 
française 

 

Programme  
 

Le champ d'application 
 

¶ Connaître le champ d'application matériel : personnes physiques 
ou morales redevables de l'IR  

¶ Connaître le champ d'application territorial : situation 
géographique du redevable 

 
L'assiette 
 

¶ Savoir déterminer les éléments déterminant le bénéfice brut 

¶ Savoir déterminer les éléments déterminant le bénéfice net 

¶ Calculer le montant de l'impôt 
 
Le calcul et le paiement 
 

¶ Déterminer le montant de l'impôt brut et net 

¶ Etablir les modalités de paiement de l'IS selon le régime choisi 
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Capacit é en investiss ement et patrimoine  

 
 

Référence catalogue : 
JR000 

 

Durée :  
65 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
1200,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De conseiller vos clients dans le choix d'un produit financier 

¶ Ma´triser les avantages fiscaux de chaque type dôinvestissement  

¶ Savoir proposer la solution, tant immobilière que financière, la 
mieux adaptée au profil de chaque investisseur 

¶ Aucun niveau de qualification n'est exigée, cette formation 
s'adresse à toute personne voulant faire de la gestion de 
patrimoine 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront :  
 

¶ N'avoir aucun expérience particulière dans la gestion de 
patrimoine. Cette formation s'adresse à tous ceux qui souhaitent 
démarrer dans cette activité. 

 

Programme  
 

Immobilier  
 

¶ L'achat d'un immeuble 

¶ Les placements immobiliers (principales lois de défiscalisation) 
 
Placements et financements immobiliers 
 

¶ Les placements 

¶ Les financements (PERP, Madelin, épargne salariale) 
 
Organisation du patrimoine 
 

¶ Le droit patrimonial de la famille (régimes, successions, libéralités) 

¶ Les modes de détention du patrimoine (indivision, démembrement, 
SCI) 
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Certificat de Conseiller en investissements financiers  
 
 

Référence catalogue : 
JR001 

 

Durée :  
50 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
1690,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ Dôapporter ¨ votre client un conseil ®clair® sur les strat®gies 
patrimoniales 

¶ De justifier dôun volume horaire de formation suffisant pour 
satisfaire aux exigences en matière de formation annuelle 
demandées par les associations professionnelles agréées AMF 
dans le cadre du statut de CIF,  

¶ Dôavoir une vision juridique pluridisciplinaire de votre m®tier 
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ N'avoir aucune connaissance juridique particulière 

Programme  
 

Le CIF dans le secteur financier et son statut légal 
 

¶ Connaître les fondements juridiques de la profession (AMF) 

¶ Connaître juridiquement la définition du statut de CIF 
 
Le cadre juridique de la relation CIF/Client 
 

¶ Connaître le lien juridique établi entre CIF et client  

¶ Connaître les spécificités légales liées au démarchage bancaire et financier  

¶ Connaître précisément le fondement du contrat de mandat 
 
La responsabilité du CIF 
 

¶ Connaître les règles générales du droit de la responsabilité civile et pénale 

¶ Conna´tre les m®canismes dôassurance professionnelle des CIF 
 
Le droit fiscal 
 

¶ Conna´tre les principales r¯gles dôimposition du patrimoine 

¶ Conna´tre les r¯gles dôimposition des soci®t®s notamment IS 
 
Le droit des sociétés 
 

¶ Connaître juridiquement la structuration sociétaire 

¶ Conna´tre les ®l®ments de fonctionnement dôune soci®t® 
 
Le droit patrimonial de la famille 
 

¶ Connaître les principaux régimes matrimoniaux (communauté légale, PACS, 
successionsé) 

¶ Connaître les principes généraux de transmission du patrimoine  
 
Le droit bancaire et boursier 
 

¶ Connaître les principaux marchés français et leur teneur 

¶ Connaître juridiquement les principes de fonctionnement des comptes bancaires 
(opérations et services) 
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Certificat de Conseiller en gestion de patrimoine  
 
 

Référence catalogue : 
JR002 

 

Durée :  
500 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
4990,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable :  

¶ De connaître de tous les mécanismes juridiques liés à la 
profession de gestionnaire de patrimoine 

¶ Maîtriser des règles de gestion patrimoniale nécessaires à la 
réalisation d'un diagnostic patrimonial 

Titre reconnu par l Etat (publication au JO du 21 juillet 2009), le 

Certificat de Conseiller en Gestion de Patrimoine permet d obtenir un 

niveau II de formation (bac+3) , et ainsi répondre aux exigences 

d attribution de certaines cartes professionnelles (notamment carte T). 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une activité commerciale établie 

¶ Avoir une connaissance métier de la gestion de patrimoine 

¶ Avoir au moins 3 ans d'expérience professionnelle dans la gestion 
de patrimoine ou l'immobilier  

Programme  
 

Module A : Prospecter 
 

¶ Communication commerciale 

¶ Cadre législatif et règlementaire de la profession 
 
Module B : Diagnostiquer 
 

¶ Méthodologie juridique 

¶ Régimes matrimoniaux 

¶ Transmission du patrimoine : donations et successions 

¶ Sociétés (montage et transmission) 

¶ Fiscal (fiscalité des particuliers et fiscalité transfrontalière) 

¶ Comptabilité 

¶ Modes d'acquisition des biens 

¶ Marchés financiers 

¶ Marchés immobiliers 

¶ Classes d'actifs 

¶ SCI 
 
Module C : Préconiser 
 

¶ Financement 

¶ Construction d'allocations d'actifs 

¶ Principaux supports d'investissements spécifiques (assurance vie, épargne 
salariale, support sociétaires, immobilier et investissement locatif) 

 
Module D : Mettre en oeuvre 
 

¶ Etudes de cas 

¶ Mise en situation 
 
+ Projet tutoré tout au long de la formation 

mailto:sylvie.canac@juriscampus.fr


 
 

 JurisCampus ð 18 rue des cosmonautes 31400 Toulouse 

56 

Cycle pr éparatoire examen CGPC  

 
 

Référence catalogue : 
JR004 

 

Durée :  
287 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
3900,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De vous présenter à l'ensemble des UV nécessaires à l'obtention 

de la CGPC 
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront :  
 

¶ Avoir une connaissance des métiers de la gestion de patrimoine 

¶ Avoir une solide expérience dans l'une des branches de la gestion 

de patrimoine 
 

Programme  
 

UV1 : Droit et fiscalité du patrimoine 

¶ Régimes matrimoniaux (20 heures) 

¶ Donations et successions (20 heures) 

¶ Cadre législatif et règlementaire de la profession (5 heures) 

¶ Fiscalité (30 heures) 

 

UV2 : Marchés financiers, gestion des valeurs mobilières et des produits financiers  

¶ Classes d actifs (20 heures) 

¶ Construction d allocations d actifs (20 heures) 

¶ Analyse financière (10 heures) 

¶ Epargne sociétaire (15 heures) 

 
UV3 : Investissements immobiliers  
 

¶ Revenus fonciers (6 heures) 

¶ Plus-values (6 heures) 

¶ Marché immobilier (10 heures) 

¶ Modes de détention du patrimoine (25 heures) 

¶ Sociétés civiles immobilières (10 heures) 

¶ Panorama des lois de défiscalisation (Borloo, Robien, Girardin, Malraux, Monuments 

historiques, Girardin, Location meublée, Scellier, Carrez) (15 heures) 

 
UV4 : Patrimoine social 

¶ Organisation de la protection sociale en France (3 heures) 

¶ La protection sociale des salariés (3 heures) 

¶ Protection Sociale des professionnels indépendants exerçant une activité industrielle, 

commerciale ou artisanale (3 heures) 

¶ Protection sociale des professions libérales (3 heures) 

¶ Les régimes supplémentaires de retraite et de prévoyance (3 heures) 

¶ Madelin et PERP (4 heures) 

¶ Assurance-vie (20 heures) 
 

UV5 : Synthèse & Conseil et Diagnostic patrimonial 

¶ Etudes de cas (40 heures) 
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Livret de formation ORIAS  
 
 

Référence catalogue : 
JR005 

 

Durée :  
150 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
1990,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous pourrez : 
 

¶ Répondre aux exigences du livret formation posé par la loi pour les 

intermédiaires en assurance 

¶ Vous inscrire au registre de l'ORIAS 
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir des notions dôassurance et dôinterm®diation, vocabulaire 
juridique 

 

Pro gramme  
 

Unité 1 : Les savoirs généraux 

¶ La pr®sentation du secteur de lôassurance 

¶ Les diff®rentes cat®gories dôassurance 

¶ Lôinterm®diation en assurance 

¶ La relation avec le client 

¶ La lutte contre le blanchiment 
 
Unité 2 : Les assurances de personnes :incapacité invalidité - décès - 
dépendance - santé 

¶ Lôassurance contre les risques corporels (incapacit®-invalidité-
décès) 

¶ La dépendance 

¶ Lôassurance compl®mentaire sant® 
 
Unité 3 : Les assurances de personnes : assurances vie et 
capitalisation 

¶ La prise en compte des besoins 

¶ Les principales catégories de contrats 

¶ Les spécificités 
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Certificat de conseiller en investissement financier Option 

Bourse  
 
 

Référence catalogue : 
JR007 

 

Durée :  
18 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
690,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De répondre à vos obligations annuelle de formation de CIF 

¶ D'être spécialisé dans le thème présenté 

¶ De diversifier ou consolider votre activité de CIF 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ N'avoir aucune connaissance juridique particulière 

¶ Avoir déjà acquis le statut de CIF 
 

Programme  
 

Marchés financiers 
 

¶ Introduction aux marchés financiers 

¶ Cycles économiques et interprétation 
 
Classes d'actifs 
 

¶ 3 grands piliers 

¶ Autres classes d'actifs 
 
Construction d'allocations d'actifs 
 

¶ Vocabulaire et notions de base 

¶ Allocations stratégiques et tactiques 

¶ Suivi de portefeuille 
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Certificat de conseiller en investissement financier Option 

Immobilier  
 
 

Référence catalogue : 
JR008 

 

Durée :  
18 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
690,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De répondre à vos obligations annuelle de formation de CIF 

¶ D'être spécialisé dans le thème présenté 

¶ De diversifier ou consolider votre activité de CIF 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ N'avoir aucune connaissance juridique particulière 

¶ Avoir déjà acquis le statut de CIF 
 

Programme  
 

Marchés immobiliers 
 

¶ Classification des intervenants 

¶ Pouvoirs publics 

¶ Situation économique 
 
Principales lois de défiscalisation 
 

¶ Dispositifs Outre-Mer 

¶ Borloo et Robien 

¶ Monuments historiques 
 
Immobilier et investissement locatif 
 

¶ Imposition des revenus fonciers et dispositifs d'amortissement 

¶ Source de réduction d'impôt 

¶ Location meublée 

¶ Plus-values immobilières 
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Certificat de conseiller en investissement financier Option 

Patrimoine  
 
 

Référence catalogue : 
JR009 

 

Durée :  
18 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
690,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De répondre à vos obligations annuelle de formation de CIF 

¶ D'être spécialisé dans le thème présenté 

¶ De diversifier ou consolider votre activité de CIF 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ N'avoir aucune connaissance juridique particulière 

¶ Avoir déjà acquis le statut de CIF 
 

Programme  
 

Régimes matrimoniaux 
 

¶ Régime primaire 

¶ Régime légal 

¶ Régime conventionnel 

¶ Relations hors mariage 
 
Transmission 
 

¶ Libéralités et legs 

¶ Successions 
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Certificat de conseiller en investissement financier Option 

Fiscalité 

 
 

Référence catalogue : 
JR010 

 

Durée :  
18 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
690,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De répondre à vos obligations annuelle de formation de CIF 

¶ D'être spécialisé dans le thème présenté 

¶ De diversifier ou consolider votre activité de CIF 

 

Pré requis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ N'avoir aucune connaissance juridique particulière 

¶ Avoir déjà acquis le statut de CIF 
 

Programme  
 

Fiscalité  
 

¶ Impôt sur le revenu 

¶ Impôt sur les sociétés 

¶ Impôt de solidarité sur la fortune 

¶ TVA et droit d'enregistrement 
 
 
Comptabilité 
 

¶ Techniques comptables 

¶ Opérations courantes et d'inventaire 

¶ Comptabilité d'une entreprise 
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Certificat de conseiller en investissement financier Option 

Placements  
 
 

Référence catalogue : 
JR011 

 

Durée :  
18 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
690,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De répondre à vos obligations annuelle de formation de CIF 

¶ D'être spécialisé dans le thème présenté 

¶ De diversifier ou consolider votre activité de CIF 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ N'avoir aucune connaissance juridique particulière 

¶ Avoir déjà acquis le statut de CIF 
 

Programme  
 

Epargne sociétaire 
 

¶ Fonds commun à vocation spécifique 

¶ Fonds de placement dans l'immobilier 
 
 
Epargne salariale 
 

¶ Epargne salariale et retraite collective 

¶ Epargne retraite individuelle 
 
 
Assurance-vie 
 

¶ Formes de contrat 

¶ Parties au contrat 

¶ Rachat et délivrance de la garantie 
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L'organisation de l'activit é professionnelle d'agent immobilier  

 
 

Référence catalogue : 
IM001 

 

Durée :  
2 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
149,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De déterminer les conditions particuli¯res pour, dôune part, 
acc®der ¨ la profession et, dôautre part, lôexercer r®guli¯rement. 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir certaines notions clés de droit des obligations et des contrats 
spéciaux 

 

Prog ramme  
 

Les conditions dôacc¯s ¨ la profession 
 

¶ Connaître les compétences, aptitudes professionnelles et morales 
de la profession 

¶ Connaître les conditions d'obtention ou de délivrance de : carte 
professionnelle, d®claration pr®alable dôactivit®, attestation 
dôemploi ou dôhabilitation 

¶ Connaître les conditions de souscription et d'engagement dans le 
cadre d'une garantie financière 

¶ Connaître les conditions de souscription mais aussi les limites 
d'une assurance de responsabilité civile professionnelle 

 
Les conditions dôexercice de la profession 
 

¶ Connaître les obligations communes à tous les commerçants 

¶ Remplir les obligations légales : tenue de registres particuliers, 
ouverture dôun compte sp®cial, publicit® des informations 

¶ Etre capable de comprendre les enjeux des obligations 
comptables, financières, fiscales, ... 
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La formation du mandat d'entremise de l'agent immobilier  
 
 

Référence catalogue : 
IM002 

 

Durée :  
2 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
149,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ Dôexposer les r¯gles de formation du contrat d'entremise 

¶ De connaître les limites de ce type de mandat  
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir certaines notions clés de droit des obligations et des contrats 
spéciaux 

 

Programme  
 

 
Connaître le formalisme du contrat par écrit, les mentions obligatoires... 
 
Connaître les éléments de durée du contrat 
 
Connaître les clauses contractuelles à établir 
 
Connaître les sanctions applicables  
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L'exécution du mandat d'entremise de l'agent immobilier  

 
 

Référence catalogue : 
IM003 

 

Durée :  
2 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
149,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De mettre en place un mandat d'entremise 

¶ De répondre aux obligations légales liées à ce mandat 

¶ De comprendre les enjeux de responsabilité pénale et civile de ce 
contrat 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir certaines notions clés de droit des obligations et des contrats 
spéciaux 

 

Programme  
 

 
Connaître les obligations liées au mandat d'agent immobilier 
 
Connaître les obligations liées au mandant : rémunération, réalisation de 
l'affaire... 
 
Connaître les éléments de détermination de la rémunération 
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Les conditions d'acc ès à la profession d'agent immobilier  

 
 

Référence catalogue : 
IM004 

 

Durée :  
2 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
149,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ Dôanticiper le passage vers une profession d'agent immobilier 

¶ De communiquer sur les conditions d'accès à la profession 

¶ De distinguer les cartes professionnelles purement immobilières 
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance minimale du vocabulaire juridique 
 

Programme  
 

 
Connaître les conditions d'accès à la profession 
 
Connaître le parcours administratif de demande de carte professionnelle et 
l'autorité compétente 
 
Connaître la durée de validité de la carte professionnelle 
 
Connaître les obligations de communication auprès des personnes 
intéressées 
 
Connaître les sanctions d'un exercice sans carte professionnelle 
 
Connaître les modalités relatives à l'attestation d'emploi 
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Les devoirs professionnels de l'agent immobilie r  
 
 

Référence catalogue : 
IM005 

 

Durée :  
2 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
149,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De comprendre les droits et devoirs de la profession  
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance minimale du vocabulaire juridique 
 

Programme  
 

 
Connaître les modalités particulières de tenue des registres 
 
Connaître les obligations bancaires (compte spécial)  
 
Connaître les devoirs en matière de publicité et d'information 
 
Connaître les obligations comptables 
 
Connaître les éléments de règlements de la protection des 
consommateurs 
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Droit patrimonial de la famille  
 
 

Référence catalogue : 
OP001 

 

Durée :  
35 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
1119,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable :  
 

¶ De présenter à vos clients les règles essentielles de la notion de 
patrimoine familial  

 

¶ D'apporter un conseil éclairé à toute personne susceptible d'en 
faire la demande  

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance juridique des principes attachés au 
patrimoine de la personne  

 

Programme  
 

 
Le régime primaire 
 
La communauté légale 
 
La dissolution de la communauté légale 
 
Les régimes conventionnels 
 
Les relations hors mariage 
 
Le patrimoine 
 
Lôindivision 
 
Les libéralités 
 
La dévolution successorale 
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La gestion collective d un bien  : L indivision  

 
 

Référence catalogue : 
OP002 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De suivre vos clients dans le cadre dôune indivision 

¶ De conseiller vos clients sur les mécanismes indivisaires 

¶ De gérer des biens qui pourraient être en indivision 

¶ De prendre les précautions nécessaires à la transmission, ou la vente 
dôun bien en indivision 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance de la notion de patrimoine 

¶ Savoir déterminer les éléments composant un patrimoine 
 

Programme  
 

La durée de l'indivision 
 

¶ Connaître les fondements juridiques de cette institution  

¶ Savoir conseiller les coindivisaires sur la durée de leur indivision  

¶ Connaître les mécanismes judiciaires de sortie de l'indivision : 
demande de partage, sursis au partage 

 
La gestion de l'indivision 
 

¶ Savoir déterminer ou prendre connaissance de l'actif d'un patrimoine 

¶ Connaître les différents mécanismes de gestion : à l'unanimité, 
judiciaire, un seul gérant 

¶ Connaître les droits des indivisaires sur chacun des biens : droit de 
chacun, droits sur le bien indivis 

¶ Savoir gérer les biens détenus en indivision  
 
L'indivision volontaire 
 

¶ Connaître les mécanismes de la convention d'indivision 
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Le d émembrement de propriété  
 
 

Référence catalogue : 
OP003 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ Dô®tablir un bilan patrimonial incluant un démembrement  

¶ Dôexposer les avantages et inconvénients juridiques des 

mécanismes de démembrement 

¶ De conseiller vos clients sur les mécanismes de démembrement 
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance de la notion de patrimoine 

¶ Savoir distinguer nu-propriétaire et usufruitier 

¶ Connaitre les mécanismes juridiques liés à l'usufruit 
 

Programme  
 

Les principes généraux du démembrement de propriété 
 

¶ Savoir distinguer les différents types d'usufruit 

¶ Connaître la classification des biens corporels li®s ¨ lôusufruit 

¶ Appr®cier les effets de lôusufruit (droits et obligations / nu-
propriétaire usufruitier) 

¶ Conna´tre les causes d'extinction de lôusufruit 
 
 
Les intérêts du démembrement de propriété 
 

¶ Savoir mettre en avant l'optimisation fiscale du démembrement 
d'un bien immobilier 

¶ Savoir exposer les règles de protection des proches concernés par 
un démembrement (concubins et familles) 

¶ Savoir faire du démembrement un instrument de valorisation du 
patrimoine  
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La situat ion matrimoniale : les r égimes matrimoniaux  

 
 

Référence catalogue : 
OP004 

 

Durée :  
8 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
600,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 

A l'issue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De distinguer les différents régimes 
 

¶ De conseiller vos clients conformément à leurs régimes 
 

¶ D'adopter des règles de gestion tenant compte du régime 
matrimonial 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance générale des situations matrimoniales 
 

Programme  
 

Le régime primaire (applicable à tout régime matrimonial) 
 

¶ Connaître les différents éléments de liberté et d'indépendance 
professionnelle des époux 

¶ Connaître les présomptions juridiques et bancaires en matière 
mobilière 

¶ Connaître les règles favorisant la collaboration des époux 
 
Le régime légal 
 

¶ Savoir distinguer la composition des masses propres (actif et 
passif) 

¶ Savoir distinguer la composition de la masse commune (actif 
et passif) 

¶ Connaître le pouvoir des époux sur les biens 

¶ Connaître les causes et les conséquences de dissolution de la 
communauté 

 
Les régimes conventionnels 
 

¶ Connaître les différents régimes dérogatoires (régimes 
séparatistes)  

¶ Connaître les aménagements conventionnels de la 
communauté (meubles et acquêts, communauté universelle,...) 
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Les relations hors mariage : PACS et concubinage  
 
 

Référence catalogue : 
OP005 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 

A l'issue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De distinguer les deux régimes 

¶ Dôappliquer les r¯gles sp®cifiques aux relations hors mariage  

¶ De conseiller vos clients dans ces situations sur le choix d'un 
produit  

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ ou Connaître précisément les règles juridiques applicables aux 
régimes matrimoniaux  

 

Programme  
 

Le concubinage 
 

¶ Savoir déterminer les règles spécifiques des relations liées à un 
concubinage (concubins, tiers au concubinage) 

¶ Connaître les effets liés à la fin du concubinage (concubins, tiers 
au concubinage) 

 
Le PACS  
 

¶ Connaître les règles de conclusion d'un PACS 

¶ Savoir exposer les effets du PACS 
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Les règles successorales  

 
 

Référence catalogue : 
OP006 

 

Durée :  
6 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
449,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De maîtriser les règles de succession 

¶ De conseiller vos clients en vue de la transmission du patrimoine 
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ ou Connaître précisément les règles juridiques applicables aux 
régimes matrimoniaux  

 

Programme  
 

La dévolution successorale 
 

¶ Connaître les qualités nécessaires pour succéder 

¶ Connaître les modalités "normales" de successions 

¶ Savoir distinguer une succession avec ou sans conjoint (modalités 
juridiques) 

¶ Connaître les successions "anomales" (en cas d'adoption, etc...) 
 
La dévolution testamentaire 
 

¶ Connaître les règles communes à tout acte juridique (capacité, 
consentement, objet, cause) 

¶ Connaître le mécanisme de la réserve légale 

¶ Connaître les règles relatives aux donations (conditions, effets) 

¶ Savoir distinguer les différents types de testaments 
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Notions de patrimoine  
 
 

Référence catalogue : 
OP007 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ Dôexposer les r¯gles de constitution du patrimoine 

¶ De d®finir la teneur dôun patrimoine priv® 

¶ De suivre une formation permettant de distinguer les différents 
patrimoines 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance minimale du langage juridique 
 

Programme  
 

 
Connaître les éléments caractéristiques du patrimoine liés à la personne 
 
Connaître la classification des droits issus du patrimoine 
 
Distinguer droits rééls/personnels, corporels/incorporels, 
meubles/immeubles 
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Patrimoi ne et propri été individuelle  
 
 

Référence catalogue : 
OP008 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De maîtriser les règles essentielles de l'indivision  

¶ De conseiller votre client dans une optique successorale indivise  
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance des mécanismes de l'indivision  
 

Programme  
 

L'étendue du droit de propriété individuelle 
 

¶ Connaître les éléments constitutifs de la propriété 

¶ Connaître les modalités d'accession à la propriété  
 
 
L'acquisition de la propriété  
 

¶ Connaître les mécanismes de transfert de propriété  

¶ Connaître l'accession à la propriété par possession  
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Optimisation patrimoniale : les avantages matrimoniaux  
 
 

Référence catalogue : 
OP009 

 

Durée :  
10 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
745,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable :  
 

¶ De conseiller votre client selon le type de régime matrimonial 
auquel il est soumi 

¶ Dôanticiper les modifications de régime matrimonial 

¶ Dôexposer clairement les clauses prenant effet au cours du 
mariage (partage, prélèvement, dissolution...) 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront :  
 

¶ Avoir une bonne connaissance du vocabulaire juridique 
 

Programme  
 

Partie 1 : le choix du régime matrimonial 
 

¶ Rappel des différents types de régimes matrimoniaux 

¶ Régime de la modification du régime matrimonial 
 
Partie 2 : Typologie des avantages matrimoniaux 
 

¶ Notion et int®r°ts de lôavantage matrimonial 

¶ Typologie des avantages matrimoniaux 

¶ Les clauses prenant effet en cours de mariage 
 
Partie 3 : Les clauses modifiant la composition des masses 
 

¶ Les clauses prenant effet lors de la dissolution 

¶ Les clauses de prélèvement  

¶ Les clauses de partage 

¶ Les clauses dôattribution int®grale 
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Optimisation patrimoniale : le d émembrement de propri été 

 
 

Référence catalogue : 
OP010 

 

Durée :  
10 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
745,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable :  
 

¶ De distinguer les droits et obligations du nu priprétaire et de 
l'usufruitier  

 

¶ D'exposer à votre client les intérêts fiscaux et civils d'un 
démembrement de propriété  

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront :  
 

¶ Avoir une bonne connaissance du vocabulaire juridique 
 

Programme  
 

Partie 1  : Rappel des règles gouvernant le démembrement de 
propriété 
 

¶ Droits et obligations du nu-propri®taire et de lôusufruitier 

¶ La dur®e de lôindivision 
 
 
Partie 2  : Intérêts pratiques du démembrement de propriété 
 

¶ Intérêts fiscaux du démembrement de propriété 
 

¶ Démembrement de propriété et droits de mutation 

¶ Démembrement de propriété et ISF 
 

¶ Intérêts civils du démembrement de propriété 
 

¶ Démembrement de propriété comme mode de protection familiale 

¶ Démembrement de propriété comme mode de transmission 
 
 
Exemples pratiques 
 

¶ D®membrement dôune clause b®n®ficiaire assurance vie 

¶ Démembrement de parts sociales 

¶ Démembrement de portefeuille de valeurs mobilières 
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Optimisation patrimoniale : I nvestir dans l'immobilier  
 
 

Référence catalogue : 
OP011 

 

Durée :  
10 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
745,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De pr®senter les choix dôinvestissements et les int®r°ts propres ¨ 
ceux posés par votre client  

¶ Dôassister votre client dans la comparaison des mécanismes de 
défiscalisation 

¶ Dôapporter ¨ votre client des solutions d'®pargne ¨ long terme  
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront :  
 

¶ Avoir une connaissance générale du système fiscal français  

¶ Maîtriser l'ensemble des règles de défiscalisation en vigueur 

¶ Avoir une bonne connaissance du vocabulaire juridique 
 

Programme  
 

 
Accompagner le client dans la recherche dôune r®duction d'imp¹t et savoir 
lui proposer le régime le mieux adapté à son profil  
 
Constituer et assiter dans la constitution d'un patrimoine immobilier 
 
Préparer la transmission du patrimoine (successions...) 
 
Pr®senter les avantages dôinvestissement dans le cadre de la pr®paration 
des revenus liés à la retraite 
 
Connaître les moyens d'épargne à long terme et savoir orienter le client 
dans ses choix 
 
Comprendre les enjeux de protection de la famille par lôinvestissement 
immobilier  
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Techniques soci étaires de transmission  

 
 

Référence catalogue : 
SC001 

 

Durée :  
4 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
299,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De conseiller votre client sur la mise en place sociétaire 

¶ Dôoptimiser les investissements de vos clients sur des produits par 
la technique sociétaire 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance de la notion de patrimoine  

¶ Avoir une connaissance des régimes matrimoniaux 

¶ Avoir une connaissance des règles générales de constitution d'une 
société  

 

Programme  
 

Intérêts théoriques de la gestion du patrimoine par la technique 
sociétaire  
 

¶ Connaître l'intérêt de la séparation des patrimoines (personnels et 
professionnels) 

¶ Savoir effectuer un montage sociétaire 

¶ Connaître les limites à la séparation des patrimoines 
 
Intérêts pratiques de la technique sociétaire  
 

¶ Savoir utiliser la société civile comme outil de protection des 
concubins  

¶ Savoir optimiser son patrimoine professionnel par la mise en place 
sociétaire 

 
Le cas des sociétés civiles immobilières 
 

¶ Connaître les atouts de la création d'un SCI  

¶ Connaître les différentes SCI dites fiscales (ZRR, monuments 
anciens, ...) 

¶ Compléter la distinction de séparation des patrimoines issue de la 
technique sociétaire 
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Techniques soci étaires et transmission  

 
 

Référence catalogue : 
SC002 

 

Durée :  
2 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
149,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ Dôexposer les m®canismes de transmission par la technique 
sociétaire 

¶ De faciliter à vos clients la transmission sociétaire 
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance des règles relatives aux successions et 
libéralités  

 

Programme  
 

La transmission de biens par la technique sociétaire 
 

¶ Savoir caractériser les biens en vue d'une succession 

¶ Savoir évaluer les biens 

¶ Utiliser la création d'une ou plusieurs personnes morales en vue 
de faciliter la transmission des biens  

 
La transmission de la valeur des parts 
 

¶ Savoir évaluer un portefeuille de titres 

¶ Connaître les mécanismes et modalités de sessions de parts 
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Les sociétés civiles de placement et d'investissement  

 
 

Référence catalogue : 
SC003 

 

Durée :  
1 heure 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
75,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ Dôutiliser les m®canismes des SCPI 

¶ Dôaccompagner votre client dans la constitution d'une SCPI 
 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance minimale des techniques sociétaires 
 

Programme  
 

 
Connaître les différents modes de remboursement d'un crédit 
 
Connaître le fonctionnement des SCPI 
 
Connaître la gestion des parts dans les SCPI 
 
Connaître les règles fiscales applicables aux SCPI 
 
Connaître les SCPI particulières : "fiscales" et de Robien 
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Les soc iétés civiles immobili ères  

 
 

Référence catalogue : 
SC004 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ De conseiller votre client sur la mise en place sociétaire 

¶ D'optimiser les investissements de vos clients sur des produits par 
la technique sociétaire 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance des règles générales de constitution d'une 
société 

 

Programme  
 

 
Connaître les atouts de la création d'un SCI 
 
Connaître les différentes SCI dites fiscales (ZRR, monuments anciens, ...)  
 
Compléter la distinction de séparation des patrimoines issue de la 
technique sociétaire 
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Notions de soci étés 

 
 

Référence catalogue : 
SC005 

 

Durée :  
3 heures 
 

Formation :  
A distance par internet 
 

Frais pédagogiques : 
225,00 ú 
  

Chargé de clientèle: 
 

Julie De Palma 
 
Tel : 05 62 88 28 43 
Fax : 05 62 88 28 44 
julie.depalma@juriscampus.fr  
 

 

 

Objectifs  
 
A lôissue de cette formation, vous serez capable : 
 

¶ Dôidentifier les diff®rentes spécificités de la structuration sociétaire 

¶ Dôexposer les grands principes de gestion dôune soci®t® 

¶ De conseiller votre client sur le choix ou les avantages dôune 
structure sociétaire par rapport à une autre 

 

Prérequis   
 

Préalablement à cette formation, les participants devront : 
 

¶ Avoir une connaissance minimale du langage juridique 
 

Programme  
 

 
Conna´tre les diff®rentes cat®gories dôapports dans une soci®t® 
 
Connaître les éléments caractéristiques de constitution (apport, volonté de 
sôassocier, affectio societatisé) 
 
Savoir d®finir lôobjet social 
 
Connaître la vocation du partage des résultats 
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Contactez-nous 
 
Pour toute demande de renseignements ou pour obtenir un devis 
gratuit et sans aucun engagement de votre part vous pouvez nous 
contacter votre correspondant JurisCampus :  
 
Par téléphone : 
 
Par mail : contact@juriscampus.fr  
 
Par internet : www.juriscampus.fr  
 
Par courrier : 18 rue des cosmonautes ð 31400 Toulouse 

Partenariat  
 
Nos formations vous intéressent ? Vous d®pendez dõun groupe 
qui dispose ou souhaite mettre en place un plan de formation ? 
 
Nous proposons des offres partenariales privilégiés  permettant 
dõobtenir sous conditions : 
 

o Des remises tarifaires sur les droits dõinscription 
o Des services supplémentaires en ligne 

 
Par téléphone : 
 
Par mail : partenariat@juriscampus.fr  
 
Par courrier : 18 rue des cosmonautes ð 31400 Toulouse 
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